10

0i1 comment diminuer significativement
vos frais de prospection a l'éiranger. 5

an cours de lannée vous avez payéde la
TVA dans dautres pays européens (par
exemple sur les frais de paricipation a
des salons 4 [éranger), nonbliez pas den
demander le remboursement. Pour les
factures 2008, 1a date butoir sera le 30
juin 2009. La préparation dune demande
pouvant éire fastidieuse, n'attendez
pas le demnier moment effectuer les
démarches nécessaires Demandez 4 la
persormeen charge de la comptabilivé
dans votre entreprise de vous tansmetire
toutes les factures comportant de la TVA

&Tangére et réagissez. Vous pourrez ainsi

augmenter votre résultat 2009,
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SYSTEMES D'INFORMATION

Une solution

d'externalisation |

en 2004 par Cyril Bouchet et Blaize

| epeuple, qui se propose de four-
nir aux PME U'ensemble de leur systeme
d'information en mode hébergé. Elle se
définitcomme« laD5ld'un grand compte
quiauraitunemultitudedeclients = Point
fort : Sur son site Internet, Colibriwithus
fournitune plate-formeenmode heberge
regroupant U'ensemble des solutions
informatiques nécessaires au pilotage
d'une PME : messagerie électronigue,
voix sur IP, ERP, gestion de la relation
clients, gestion documentaire, moteur de
recherchedentreprise... Pour200euros
par mois et par utilisateur, Colibriwithus

C olibrwithus est une start-up créée

fournit l'externalisation compléte du
systéme d'information : Uentreprise
cliente n'a ainsi plus gu'une seule
facture informatique, un seul interlocu-
teur, un seul contrat de support.



